lime

Creating Customer Heroes

Din guide gsenom saljresans 7 steg

B2B-forsaljning kan vara en utmaning, men det behover inte vara svért. Madnga féretag kimpar med att hitta
ratt prospekt, prioritera leads och hdélla koll pd hela processen, vilket leder till férlorade mojligheter och stress.
Har ar en guide genom sdljresans 7 steg och hur du loser problemen pd vagen.

Prospektera: Hitta ratt kunder

Utmaningen: Prospektering dr tidskravande och ofta ineffektiv ndr man anvénder
gamla listor och manuella metoder.

Loésningen: Lime Go ger dig en prospekteringsmotor med uppdaterad féretagsin-

formation frdn Dun & Bradstreet. Filtrera enkelt fram relevanta féretag och fokus-
era pd de med storst potential.

Generera leads: Fyll din pipeline

Utmaningen: Att generera hogkvalitativa leads dr en utmaning for ménga sdljteam.

Kallringning och osdkra tips leder till en pipeline fylld med I&gprioriterade eller
ointresserade leads, vilket skapar oregelbundna forsaljningstoppar och dalar.

Lésningen: Lime Go hjdlper dig att fylla din pipeline strukturerat. Identifiera snabbt
foretag som matchar din ideala kundprofil och Idgg till dem med ndgra klick, vilket
sakerstdller en kontinuerlig pipeline med hdogkvalitativa leads.

Kvalificera: Prioritera ratt leads

Utmaningen: Inte alla leads i din pipeline ar varda din tid. Sdljare spenderar ofta
for mycket tid pd leads som inte ar redo att kdpa, vilket forsvarar maluppfyllelse.

Loésningen: Lime Go hjdlper dig snabbt kvalificera leads med traffsékra kriterier
och prioriterar de mest lovande. Med en pre-kvalificerad lead-databas kan du
fokusera pd ratt affarer.

Sting affarer: Oka din win rate

Utmaningen: Att stéinga en affdar kan kdnnas som ett maraton — du tappar fart
utan tydlig uppféljning och struktur. Otydlig kommunikation och brist pd pipe-
linedversikt gor att affdrer rinner ut i sanden.

Lésningen: Lime Go ger dig full kontroll dver din pipeline med tydlig éversikt och
pdminnelser for ratt timing. Det minskar risken att tappa afférer och ékar din win
rate!

Hantera kunder: Bygg starka relationer
Utmaningen: Att behdlla en kund kraver struktur — utan koll p& historik och behov

riskerar du churn.

Lésningen: Lime Go samlar allt pé ett stdlle, s& du kan planera, félja upp och bygga
lojalitet. Resultatet? Néjdare kunder och fler affarsmojligheter!

Traffsaker data: Fatta datadrivna beslut

Utmaningen: Felaktig data bromsar tillvaxt och leder till daliga beslut. Utan
uppdaterad information riskerar du ineffektivitet och férlorade affdrer.

Lésningen: Med Dun & Bradstreet far du alltid aktuell och pdlitlig data. Det ger dig
battre insikter for prospektering, kvalificering och merfoérsaljning.

Merforsaljning: Identifiera nya mojligheter

Utmaningen: Manga missar merforsaljningsmaojligheter trots en lojal kundbas.
Utan ratt verktyg ér det svart att identifiera nya behov.

Lésningen: Lime Go analyserar kundhistorik och behov for att hitta potential. Det
hjalper dig att 6ka CLV (Customer Lifetime Value) och maximera varje kundrela-
tion.



